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1. Resumen Ejecutivo

oy en dia las empresas dependen ca-

da vez mas de los sistemas informa-

ticos para desarrollar su actividad,
por lo tanto, son cada vez mas sensibles a
las vulnerabilidades y a otras amenazas de
seguridad. Si a esto le afadimos la creciente
movilidad de los trabajadores y las dificulta-
des inherentes a la gestion de los servicios
de ‘roaming’, lo que tenemos es un escena-
rio en el que la gestién de la seguridad es
cada vez mas complicada, costosa y sofisti-
cada. De hecho, muchos de los errores y fa-
llos de los sistemas informaticos estan cau-
sados por errores humanos debidos a la
gestion manual de las soluciones informati-
cas tradicionales instaladas en la red de las
empresas. Para empeorar todavia mas las
cosas y segun Gartner, el personal de sequ-
ridad informatica es el més dificil de encon-
trar y retener por las PYMEs , que represen-
tan la mayor parte de empresas de la
actualidad.

A fin de solucionar estas cuestiones estan
surgiendo nuevas soluciones de Software-
como-Servicio (Saas, por sus siglas en in-
glés) que sustituyen o complementan a los
productos tradicionales instalados en la red
de las empresas. En concreto, las soluciones
SaaS de gestion de seguridad anti-malware,
como Panda Cloud Office Protection
(PCOP), pueden ser utilizadas en cualquier
momento y desde cualquier navegador
Web, gestionando de forma facil y sencilla
la proteccion anti-malware y el firewall per-
sonal.

La primera ventaja que ofrece una soluciéon
SaaS como PCOP, en comparacion con la
proteccion tradicional, es el hecho de que
no hace falta realizar ninguna inversién por

adelantado para implementarla. Las protec-
ciones tradicionales para estaciones requie-
ren de inversiones en hardware y software
para la red corporativa (servidores de
administracién, repositorios y bases de da-
tos), introducen puntos vulnerables en los
gue pueden producirse fallos y conllevan
gastos recurrentes de mantenimiento y
actualizacion. Una solucion anti-malware
Saas, por el contrario, aloja toda la infraes-
tructura de gestion en la infraestructura de
la empresa que ofrece el servicio. El ahorro
a este respecto es mayor cuanto mas distri-
buido esta el entorno a proteger. Normal-
mente, cada ubicacion a proteger en un en-
torno distribuido requiere de al menos un
servidor en el modelo de protecciéon ‘on-
premise’ (proteccion instalada en la red del
usuario). Si consideramos la implemen-
tacion media de una solucién anti-malware
en una empresa de tamafno medio, el aho-
rro proporcionado por una solucién
SaaS podria alcanzar el 50% del coste
total. Este documento explica cdmo es po-
sible dicho ahorro.

La segunda ventaja importante que ofrece
una solucion SaaS es que le permite al canal
ofrecer servicios de valor afadido al usuario
final. Esto permite al canal recuperar el be-
neficio que ha ido perdiendo en los Ultimos
anos debido al cada vez menor margen que
obtiene sobre el hardware. Segun AMI Part-
ners, “los Partners de Canal (CPs) especiali-
zados en vender a las PYMEs (pequefas y
medianas empresas o empresas con un
maximo de 999 empleados) en Estados Uni-
dos estdn aumentando sus esfuerzos para
hacerse con la gran oportunidad que repre-
sentan los servicios gestionados y de soft-
ware como servicio (SaaS)”.
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En el caso de PCOP, los Partners de Canal
se benefician de una “Consola Partner”
disefiada especialmente para ellos. Esta
consola les permite gestionar de forma efi-
caz la seguridad de multiples clientes desde
una unica consola Web, de forma remota, y
sin necesidad de invertir en hardware o
software adicional. De este modo, las PY-
MEs pueden subcontratar la gestion de su
seguridad a un partner de canal (un MSSP).

Por ultimo, la tercera ventaja consiste en
gue el concepto de SaaS es la solucién ideal
para resolver los problemas que plantea el
cada vez mayor numero de trabajadores
moviles. A dia de hoy, el controlar y gestio-
nar a los empleados méviles y sus portatiles
supone un motivo de preocupacion para los
administradores. Con una solucién como
PCOP, el administrador (o el MSSP) puede
monitorizar y configurar la proteccion anti-
malware y el firewall personal de forma re-
mota, independientemente de su ubicacion
o de la conexién a Internet.

Saa$ vs Soluciones Tradicionales de seguridad en Endpoint.
Licencias y Costes Operativos.

Costes
operativos

Licencias

& PCOP

B Fabricante 1

B Fabricante 2
Fabricante 3

\ I I
Primer afo Segundo aio Tercer afio

Nota: Las soluciones comparadas ofrecen las mismas funcionalidades de seguridad de estaciones y servidores para empresas. Los calculos
presuponen la necesidad de dedicar un servidor para la gestion de la seguridad, pudiendo ser posible utilizar un servidor ya existente en la
empresa para las soluciones tradicionales de seguridad. Los costes de los servidores de gestion (hardware y software), disefio, despliegue,
costes operacionales y de soporte se han obtenido a partir de entrevistas a pequefias y medinas empresas. Los precios de licencias, se han
obtenido de las tiendas oficiales on-line e informacién disponible publicamente en Internet a fecha de febrero del 2009, de cada uno de
los fabricantes de las soluciones tradicionales de seguridad para puesto.
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2. Factores de coste en el analisis del
Coste Total de Propiedad

B Cudles son los factores de coste que
deben tener en cuenta las empresas
al realizar un analisis del Coste Total

de Propiedad? *

2.1 Gastos de capital’

Soluciones de Seguridad Tradicionales.
Los upgrades a otras soluciones de seguridad
producen gastos adicionales de capital. El soft-
ware y hardware, las mejoras en la infraestruc-
tura de red, las herramientas de monito-
rizacion y testeo, los suministros, las instalacio-
nes y otras infraestructuras, son algunos de los
gastos de capital tipicos. Estos desembolsos
suponen gastos por adelantado.

Soluciones de Seguridad SaaS.

Con Saa$ no existen las licencias de soft-
ware perpetuas. SaaS consiste en pagar por
lo que se utiliza. Los modelos SaaS permi-
ten una estructura de gasto continua ya
gue se paga una cuota mensual o anual
durante el periodo en el que se utiliza el
servicio. Esta cuota incluye servicio de man-
tenimiento, soporte, actualizacionesy
upgrades, hardware, conexién de redes, al-
macenamiento, bases de datos,
administracion y otros costes asociados con
la entrega de la solucion SaaS.

2.2 Costes de diseno
y despliegue’
Soluciones de Seguridad Tradicionales.

e Los gastos de personal y los servicios
contratados para el disefio, integracion,

testeo, puesta a punto y lanzamiento
de una solucién tradicional suponen un
coste significativo asociado a su desplie-
gue.

® | as capacidades de los servidores y de
la red deben ser reexaminadas y au-
mentadas.

® Debe evaluarse la compatibilidad entre
la solucion de seguridad elegida y el
hardware del servidor, los sistemas ope-
rativos y las aplicaciones. En caso de
gue sea necesario habra que realizar
upgrades.

e Son necesarias una serie de pruebas del
sistema y puesta a punto para asegurar-
se de que el rendimiento es aceptable
para el lanzamiento.

® Esnecesario formar al personal infor-
matico.

® E|lanzamiento de las diversas activida-
des y pruebas piloto requieren recursos
de TI.

Soluciones de Seguridad SaaS.

Las soluciones de seguridad SaaS pueden
ser desplegadas y puestas en produccién
mucho mas rapido que las soluciones de
software tradicional y por una fraccién de
su coste. Esto es vital cuando los costes de
oportunidad de lanzar la aplicacién son al-
tos. En cuanto a la parte negativa, como las
soluciones de seguridad Saa$S son aplicacio-
nes multi-usuario ofrecen menos posibilida-
des en cuanto a la personalizaciéon y
adaptacion a la arquitectura de una empre-
sa especifica.

2. Software-as-a-Service; A Comprehensive Look at the Total Cost of Ownership of Software Applications. Software & Information Industry

Association. Septiembre 2006

3. CAPEX (CAPital EXpenditures) Se refiere a los costes iniciales para desarrollar un sistema, en este caso de seguridad
4. CAPEX (CAPital EXpenditures) Se refiere a los costes iniciales para desarrollar un sistema, en este caso de seguridad
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2.3 Costes continuos de
infraestructura’

Soluciones de Seguridad Tradicionales.
e El| hecho de que la aplicacién esté siem-
pre operativa requiere en muchas oca-
siones de herramientas demonitorizacién
y gestion de la red para poder diagnosti-
car y resolver problemas en tiempo real.

® | os contratos anuales de mantenimiento
y soporte del software, asi como las ac-
tualizaciones y upgrades del sistema,
contribuyen en gran medida al Coste To-
tal de Propiedad.

® [F| escalado de la infraestructura, la
implementacién de multiples sistemas
redundantes y los componentes adi-
cionales incrementan aun mas el coste.

® | 0s costes por la reparacion y sustitucion
del hardware y los costes medioambien-
tales también son importantes.

Soluciones de Seguridad SaaS

Aparte de la posible necesidad de aumentar
el ancho de banda, no existen practicamen-
te costes derivados de incrementar la infra-
estructura a la hora de gestionar el creci-
miento de una solucion de seguridad SaasS.
En algunos casos, como por ejemplo con
Panda Cloud Office Protection, la solucion
de seguridad Saa$ esta disefiada para evitar
incluso dicho coste.

Es posible también que las organizaciones
de Tl tengan que desplegar una aplicacion
de sobremesa para que la proteccion
endpoint se ejecute y comunique con los
servidores alojados por el proveedor. El pro-
veedor de SaaS es el Unico responsable del
escalado de la infraestructura y de los cos-
tes asociados al crecimiento.

OFFIC EPROTECTION

/=

2.4 Costes operativos y
costes de soporte
continuos®

Soluciones de Seguridad Tradicionales.

® | as organizaciones de Tl deberan asignar
recursos a la monitorizacion, el soporte y
el mantenimiento de la solucién de se-
guridad.

® Sila solucion es nueva, la organizacion
de Tl debera formar y certificar al perso-
nal existente y/o contratar a personal
NnuUevo con o sin conocimientos previos
sobre la aplicacion.

e Ademas, cada vez que haya que desple-
gar un parche o un upgrade, se necesita-
ran recursos de Tl adicionales. Normal-
mente este es el mayor coste oculto que
debe ser considerado al evaluar la com-
pra de una nueva aplicacion. Si el calculo
de este coste es incorrecto, el efecto en
los beneficios o en la reduccion de los
gastos puede variar significativamente.

® E| soporte es el factor de éxito mas criti-
co a la hora de adoptar y utilizar una
nueva solucién de seguridad: los proble-
mas pueden causar una pérdida de pro-
ductividad o, en el peor de los casos, im-
pedir el uso de la solucién de seguridad.

Soluciones de Seguridad SaaS

Los proveedores de SaaS son responsables
de la entrega al cliente de la solucién y de
gestionar la infraestructura que aloja la
solucion de seguridad SaaS.

5. OPEX (OPerating EXpenditures) son los gastos continuos de funcionamiento
6. OPEX (OPerating EXpenditures) son los gastos continuos de funcionamiento
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2.5 Costes intangibles e Escalabilidad: Puede que el sistema

original no esté preparado para adap-
El hecho de que los costes intangibles sean tarse al crecimiento de las necesidades
més dificiles de calcular y, por tanto, méas de los usuarios. Las "senales de ocupa-
dificiles de incluir en un analisis del Coste do” y los limites de funcionalidad origi-
Total de Propiedad, no los hace menos rea- nan pérdidas de tiempo del personal y
les. Algunos de los factores de coste intan- de oportunidades. ;Como responde el
gible que afectan al Coste Total de Propie- proveedor de Saas$ al crecimiento y
dad son: cuales son los costes asociados al creci-

miento de la aplicaciéon interna?

e Fiabilidad y disponibilidad: Las inte- . o .
racciones fallidas suponen una pérdida ~ ® Capacidad: Es dificil predecir la

de tiempo del personal y pérdida de utilizacion y adopcion de la solucion
oportunidades. Ademés, suponen tener dentro de la empresa, lo que dificulta la
que persuadir a usuarios reticentes de capacidad de gestion. Las consecuen-
que vuelvan a probar la tecnologia. cias de disponer de una solucién con
; Qué servicio proporciona el proveedor una capacidad reducida son el bajo ren-
de SaaS comparado con el servicio in- dimiento o la poca utilizacion de_la in-
terno que ofrece la organizacion de TI? fraestructura. Con SaaS$ esta gestion es

mas sencilla que con una aplicacion in-

® |Interoperatibilidad: ;Se integra facil- terna.

mente con otras aplicaciones? )
e Costes de oportunidad: Los gastos en

e Extensibilidad: ¢Es facil personalizar la Recursos Humanos y Capital que con-
aplicacion para cumplir los requisitos de lleva una aplicacion interna suponen
la organizacion? dejar de lado otros proyectos o retrasar

el despliegue de nuevos productosy
servicios, lo que impacta directamente
sobre la empresa.

Software Servicios

Servicios Profesionales
Profesionales

Software
Hardware

Figura 1: Ejemplo de la distribucion de costes en una Figura 2: Ejemplo de la distribucion de costes en Panda Cloud
solucién tradicional de seguridad Endpoint. Una sede — 50 Office Protection, solucion SaaS de seguridad para Endpoint.
puestos — 2 anos. Coste total: 11K€ Una sede — 50 puestos — 2 afos. Coste total: 6,5K€

SECURITY




PANDA

3. Calculo y Comparativa del
Coste Total de Propiedad

3.1 Ejemplo 1: Una sede con 50 puestos

| ejemplo estd basado en una empre-
E sa mediana con 50 estaciones de tra-

bajoy servidores que necesitan
proteccion anti-malware. En la tabla se
compara el coste de tres soluciones de se-
guridad ‘on-premise’ frente a Panda Cloud
Office Protection (la solucion de seguridad
Saa$S de Panda Security).

Calcule alrededor de dos dias de mano de
obra paralaimplementaciéon de una
solucion de seguridad tradicional
(instalacion, integracién y configuracion),
mas medio dia adicional para el upgrade
anual. Con Panda Cloud Office Protection,
este tiempo se reduce aproximadamente a
medio dia, el tiempo necesario para confi-
gurar la solucién. Con un servicio de segu-
ridad ‘on-premise’, el mantenimiento se li-
mita a la configuracion de las politicas de
seguridad de la solucion.

Debido a que este tipo de solucion presen-
ta desafios mucho mayores para los admi-
nistradores, es necesario considerar el tiem-
po dedicado a la monitorizaciény a la
formacion. En total, se necesitan unos 6
dias de mano de obra al afio para el mante-
nimiento de una solucién de seguridad ‘on-
premise’. Panda Cloud Office Protection
(solucion de seguridad SaaS) no requiere
tiempo de formacién, monitorizacién ni
administracion del servidor ni del software,
por lo que el tiempo se reduce a aproxima-
damente 2 dias de mano de obra al afo. Si
estimamos el coste de un dia de mano de
obra en 400%€, se ve claramente que sola-
mente los costes administrativos de una

solucién tradicional equivalen al coste de su
adquisicion.

Sin embargo, este ejemplo no es del todo
justo. Un servicio SaaS, por ejemplo Panda
Cloud Office Protection, usa tecnologia re-
dundante que garantiza la continuidad del
funcionamiento, mientras que si una
solucion ‘on-premise’ falla, cae todo el siste-
ma de seguridad. Las empresas que deseen
implementar sistemas mas redundantes ne-
cesitaran invertir en un segundo dispositivo,
lo que aumenta proporcionalmente los cos-
tes de administracion del mismo.

A fin de simplificar el andlisis, no hemos
considerado los beneficios de escalabilidad
y extensibilidad ni el ahorro en costes de
oportunidad que ofrece un servicio alojado.

El analisis del Coste Total de Propiedad de-
muestra que el servicio de Panda Cloud
Office Protection supone un gasto de
4.150€ el primer afo y 6.525€ en dos afos
(ver tabla). Los gastos del primer afio en el
caso de las soluciones de seguridad tradi-
cionales son mas altos debido a los costes
del servidor de administracién y los gastos
de mantenimiento.

Incluso haciendo un calculo conservador
del gasto asociado al Proveedor 1, Provee-
dor 2 y Proveedor 3, la empresa deberia pa-
gar 7.189€ durante el primer afio por la
Solucion de Seguridad tradicional A,
7.315€ por la Solucién By 7.663€ por la
Solucién C.
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Dos afios de servicio con Panda Cloud Offi-  premise’ ascienden a 10.853€, 10.867€y
ce Protection supondrian 6.525€, mientras ~ 13.797€ respectivamente.
gue los gastos de las soluciones ‘on-

Andlisis de Costes Fabricante 1 Fabricante 2  Fabricante 3
Una sede - 50 puestos -2 afios Solucion de Solucion de Solucién de

Seguridad Seguridad Seguridad Panda Cloud
Tradicional A Tradicional B Tradicional C Office Protection

Costes Iniciales

Costes de Capital

Software y costes de licencias 0€ 0€ 0€ 0€

Hardware (Servidor) 1.400 € 1.400 € 1.400 € 0€

Sistema Operativo (Servidor) 250 € 250 € 250 € 0€

Costes de Disefo y Despliegue

Disefno e Ingenieria (dias) 1 1 1 0

Diseno e Ingenierias (coste) 400 € 400 € 400 € 400 €

Integracion y Despliegue (dias) 1 1 1 1

Integracion y Despliegue (costes) 400 € 400 € 400 € 200 €

Ano 1

Costes de Capital

Software y costes de licencias 3.203 € 3.218 € 6.147 € 4.725 €

Costes de Disefio y Despliegue

Integracion y Despliegue (dias) 1 1 1 0

Integracién y Despliegue (costes) 200 € 200 € 200 € 0€

Costes Mantenimiento Infraestructura, Operaciones y Soporte

Personal IT (dfas) 6 6 6 2

Personal IT (coste) 2.400 € 2.400 € 2.400 € 800 €

Afo 2

Costes de Disefio y Despliegue

Integracién y Despliegue (dias) 0,5 0,5 0,5 0

Integracién y Despliegue (costes) 200 € 200 € 200 € 0€

Costes Mantenimiento Infraestructura, Operaciones y Soporte

Personal IT (dias) 6 6 6 2

Personal IT (coste) 2.400 € 2.400 € 2.400 € 800 €

Coste Total (2 Afios) 10.853 € 10.868 € 13.797 € 6.525 €
Nota: Las soluciones comparadas ofrecen las mismas funcionalidades de seguridad de estaciones y servidores para empresas. Los
calculos presuponen la necesidad de dedicar un servidor para la gestion de la seguridad, pudiendo ser posible utilizar un servidor ya
existente en la empresa para las soluciones tradicionales de seguridad. Los costes de los servidores de gestion (hardware y software),
disefo, despliegue, costes operacionales y de soporte se han obtenido a partir de entrevistas a pequenas y medinas empresas. Los
precios de licencias, se han obtenido de las tiendas oficiales on-line e informacion disponible publicamente en Internet a fecha de
Febrero del 2009, de cada uno de los fabricantes de las soluciones tradicionales de seguridad para puesto.

Calculo y Comparativa del Coste Total de Propiedad:

una sede con 50 puestos

En el caso de las licencias de un afno, el servicio de Panda Cloud Office Protection es
aproximadamente un 42% mas barato que la Solucién de Seguridad tradicional A, un
43% mas barato que la Solucion de Seguridad B y un 46% mas barato que la
Solucién de Seguridad C. En el caso de las licencias de dos afios, Panda Cloud Office
Protection es un 40% mas barato que la Solucién de Seguridad Ay By un 53% mas
barato que la Solucion C.
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3.2 Ejemplo 2: Tres sedes con 50 puestos

seguridad ‘on-premise’ y Panda Cloud

Office Protection (la solucién de segu-
ridad SaaS de Panda Security), es mas nota-
ble en el caso de empresas con varias ofici-
nas. Si imaginamos que los 50 usuarios del
ejemplo anterior estan distribuidos en tres
oficinas, cada oficina necesitara su propio
servidor de administracion con su
instalacion y mantenimiento.

I a diferencia entre las soluciones de

A pesar de que es posible instalar sistemas
de gama baja en cada oficina en lugar de
un unico sistema que dé servicio a 50
usuarios en la oficina central, los costes to-
tales de adquisicion se incrementaran consi-
derablemente.

Los costes administrativos son, ademas,
mucho mayores para las compafias con en-
tornos distribuidos en multiples ubicacio-
nes. Sin embargo, debido a que muchas de
las tareas administrativas se pueden realizar
de forma centralizada, los costes no se in-
crementan en proporcion al nimero de ins-
talaciones. Los costes de soporte y aquellos
relacionados con la pérdida de productivi-
dad permanecen iguales, ya que estos fac-
tores dependen en gran medida del
numero de empleadosy del tipo de
solucion.

El coste de implementacion de una solucion
de seguridad ‘on-premise’ en una empresa
con tres oficinas es aproximadamente un
50% mas alto que ofrecer proteccion al

mismo numero de usuarios en un unico
emplazamiento. Con Panda Cloud Office
Protectionel nimero de ofici-
nas/delegaciones no altera los costes del
servicio ya que estos costes se basan
Unicamente en el numero de usuarios. Asi-
mismo, los costes administrativos permane-
cen estables ya que todo el servicio se ges-
tiona de forma centralizada desde una
Unica oficina.

El analisis del Coste Total de Propiedad para
una empresa con tres oficinas y 50 emplea-
dos, mostrado en este ejemplo, demuestra
gue el servicio de Panda Cloud Office Pro-
tection tiene un coste de 6.525€ para dos
anos. Las soluciones de seguridad tradicio-
nales son mas caras durante el primer ano,
debido a los tres servidores administrativos
y los correspondientes costes de manteni-
miento.

Incluso haciendo un calculo conservador del
gasto asociado al Proveedor 1, Proveedor 2
y Proveedor 3, la empresa deberia pagar
9.774€ durante el primer afio por la
Solucion de Seguridad tradicional A,
9.900€ por la Solucion By 10.248€ por la
Solucién C.

El gasto para dos afios con Panda Cloud
Office Protection alcanza 6.525€, mientras
gue, con las soluciones tradicionales, los
gastos ascenderian a 14.703€, 14.717€y
17.647€ respectivamente.
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Analisis de Costes Fabricante 1 Fabricante 2  Fabricante 3
Tres sedes - 50 puestos -2 afos Solucion de Solucion de Solucion de
Seguridad Seguridad Seguridad Panda Cloud
Tradicional A Tradicional B Tradicional C Office Protection

Costes Iniciales

Costes de Capital

Software y costes de licencias 0€ 0€ 0€ 0€

Hardware (Servidor) 2.250 € 2.250 € 2.250 € 0€

Sistema Operativo (Servidor) 250 € 250 € 250 € 0€

Costes de Disefio y Despliegue

Disefio e Ingenieria (dias) 2 2 2 0

Diseno e Ingenierias (coste) 600 € 600 € 600 € 0€

Integracién y Despliegue (dias) 2 2 2 1

Integracién y Despliegue (costes) 600 € 600 € 600 € 200 €

Ao 1

Costes de Capital

Software y costes de licencias 3.203 € 3.218 € 6.147 € 4.725 €

Costes de Disefio y Despliegue

Integracién y Despliegue (dias) 0,8 0,8 0,8 0

Integracién y Despliegue (costes) 300 € 300 € 300 € 0€

Costes Mantenimiento Infraestructura, Operaciones y Soporte

Personal IT (dias) 9 9 9 2

Personal IT (coste) 3.600 € 3.600 € 3.600 € 800 €

Ao 2

Costes de Disefio y Despliegue

Integracién y Despliegue (dias) 0,8 0,8 0,8 0

Integracién y Despliegue (costes) 300 € 300 € 300 € 0€

Costes Mantenimiento Infraestructura, Operaciones y Soporte

Personal IT (dfas) 9 9 9 2

Personal IT (coste) 3.600 € 3.600 € 3.600 € 800 €

Coste Total (2 Ahos) 14.703 € 14.718 € 17.647 € 6.525 €
Nota: Las soluciones comparadas ofrecen las mismas funcionalidades de seguridad de estaciones y servidores para empresas. Los
célculos presuponen la necesidad de dedicar un servidor para la gestién de la seguridad, pudiendo ser posible utilizar un servidor ya
existente en la empresa para las soluciones tradicionales de seguridad. Los costes de los servidores de gestion (hardware y software),
disefio, despliegue, costes operacionales y de soporte se han obtenido a partir de entrevistas a pequefias y medinas empresas. Los
precios de licencias, se han obtenido de las tiendas oficiales on-line e informacion disponible publicamente en Internet a fecha de
Febrero del 2009, de cada uno de los fabricantes de las soluciones tradicionales de seguridad para puesto.

Calculo y Comparativa del Coste Total de Propiedad:

tres sedes con 50 puestos

En el caso de las licencias de un ano, el servicio de Panda Cloud Office Protection es
aproximadamente un 58% mas barato que las Soluciones de Seguridad tradicionales
Ay By un 60% mas barato que la Solucion de Seguridad tradicional C. En el caso de
las licencias de dos afios, Panda Cloud Office Protection es un 56% mas barato que
la Solucion de Seguridad Ay By un 63% mas barato que la Solucién C.
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